
Τμήματα Πελατών

Ποια είναι η αγορά-στόχος σου;
Ποια είναι τα χαρακτηριστικά των
πρώτων χρηστών σου;
Κατάγραψε τις ομάδες που περιμένεις να
χρησιμοποιήσουν το προϊόν σου.

Πρόσθεσε το κείμενό σου εδώ

1

Προτεινόμενη αξία

Ποια ανάγκη προσπαθείς να καλύψεις; 
Τι αξία θα φέρει το προϊόν σου στο 
κοινό-στόχο;

Πρόσθεσε το κείμενό σου εδώ

2

Βασικοί Συνεργάτες

Με ποιους θα συνεργαστείς για να
λειτουργήσει η επιχείρησή σου;
Ονόμασε τους συνεργάτες σου και
τους ρόλους που θα αναλάβουν.

Πρόσθεσε το κείμενό σου εδώ

8

Σχέσεις με Πελάτες

Τι είδους σχέσεις θα δημιουργήσεις
με κάθε τμήμα πελατών;

Πρόσθεσε το κείμενό σου εδώ

3

Βασικές Δραστηριότητες

Ποιες είναι οι εργασίες και οι
δραστηριότητες που πρέπει να κάνεις
καθημερινά για να λειτουργεί η
επιχείρησή σου;

Πρόσθεσε το κείμενό σου εδώ

6

Κανάλια

Πού θα είναι διαθέσιμο το προϊόν σου;
Κατάγραψε τους τρόπους με τους
οποίους σκοπεύεις να φτάσεις στο 
κοινό-στόχο σου.

Πρόσθεσε το κείμενό σου εδώ

4

Κύριοι Πόροι

Ποια είναι τα υλικά και άυλα πράγματα
που θα χρησιμοποιήσεις για να φτιάξεις
το προϊόν;

Πρόσθεσε το κείμενό σου εδώ

7

Ροές Εσόδων

Πώς θα δημιουργήσεις εισόδημα;
Δείξε ένα μοντέλο τιμολόγησης για το προϊόν ή την υπηρεσία σου και περιέλαβε και άλλες πηγές εσόδων, 
όπως πωλήσεις και συνδρομές.

Πρόσθεσε το κείμενό σου εδώ

5

Koστολόγηση

Ποια είναι τα σταθερά και τα μεταβλητά κόστη για την εκκίνηση του προϊόντος σου;
Σκέψου το κόστος σε κάθε στάδιο — από την οργάνωση και τις προσλήψεις μέχρι το μάρκετινγκ και τη διανομή.

Πρόσθεσε το κείμενό σου εδώ
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